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[bookmark: _Toc224136430]ANEXO II – RESUMO EXECUTIVO DO PROJETO
O resumo executivo não deve exceder a 5 (cinco) páginas e deve conter linguagem institucional, dados concretos, uma vez que ele será avaliado quando da inscrição do proponente. 


1. IDENTIFICAÇÃO DO PROJETO
Nome do projeto:


Nome dos integrantes da equipe proponente da startup ou empresa



Área de atuação ou segmento de mercado da startup ou empresa:




E-mail de Contato: (indicar o endereço de e-mail principal):


Telefone / WhatsApp: (incluir número com DDD):




2. DESCRIÇÃO SUMÁRIA DA PROPOSTA
O que é o projeto? (Apresentar uma breve descrição, clara e concisa do produto, serviço ou tecnologia. Informar o estágio do desenvolvimento que se encontra)




















Qual problema resolve? 
Apresentar a contextualização da necessidade que o projeto atende sem fazer menção à solução proposta


 




Como o projeto pretende levar a solução proposta aos clientes/usuários e como será gerada a receita para a empresa? 
Apresentar a contextualização da solução proposta.
 








Proposta de valor.
Apresentar o diferencial em relação ao que já existe no mercado.










3. OBJETIVOS DO PROJETO
Objetivo geral




Objetivos Específicos 
Representam as principais metas de curto e médio prazo. Cite ao menos 5. 






4. PÚBLICO-ALVO / MERCADO POTENCIAL
Apresentar uma breve descrição do público ou cliente atendido (clientes, usuários ou beneficiários diretos), assim como a indicação de tamanho de mercado, tendência ou oportunidade identificada.





Mercado Potencial. Informe se for o caso, dados ou estimativas sobre o tamanho do mercado, tendências e oportunidades identificadas.





5. INOVAÇÃO E DIFERENCIAIS
Apresentar os elementos que tornam o projeto inovador (tecnologia, modelo de negócio, processo, design etc.) e apresentar um comparativo breve com soluções já existentes.


























6. MODELO DE NEGÓCIO
I. Como o projeto pretende gerar valor para os clientes/usuários e receita para a empresa?












II. Citar os principais canais de distribuição e relacionamento com clientes.




III. Descrever a etapa atual (ideação, validação, tração, crescimento).







7. EQUIPE
Apresentar a composição da equipe e papéis principais, bem como as competências técnicas e experiências relevantes
Nome / Função / Formação / Papel no projeto.










8. PLANEJAMENTO
Apresente as etapas principais previstas durante o período de pré-incubação ou da incubação (o que for o caso), bem como uma síntese dos resultados esperados ao final do programa.










	












9. SITUAÇÃO DE PROPRIEDADE INTELECTUAL
Apresentar, quando for o caso, a situação da propriedade intelectual, ou seja, se há patente, software registrado ou intenção de registro.
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